第三节　服务业的区位选择
答案　1.B　2.C
解析　第1题，订单经过审核后，要分发到相关部门，①对应订单分发。货物采购后入库，②箭头指向商品入库，应是采购。送货由物流部门负责，③对应物流配送，B正确。第2题，与传统商业流通相比，网购足不出户，效率高，结算简便，流通环节少，成本低。但是网购与当面挑选货物、当面付款相比，风险大。
答案　3.D　4.D　5.A
解析　书店、书亭也属于商业网点的构成部分，其区位要求是有便捷的交通。书店与书亭属于不同级别的服务场所，书店等级高，服务范围大，服务人口多，数量少；书亭等级低，服务范围小，服务人口少，数量多。A、B、C、D四点的共同特点是交通便捷，但A点附近书亭较少，距另外两家书店较远，应布局书店。
答案　6.D　7.C
[bookmark: _GoBack]解析　第6题，甲地为山区，交通不便，商业街、商业小区少。第7题，甲地受地形条件限制，交通不便；乙地交通便利，利于商品流通。
8．
答案　(1)自行车租赁属于生活性服务业。因为自行车租赁直接为消费者提供必需的生活服务。
(2)大型租赁点主要沿主干道分布，小型租赁点主要沿次干道和支路分布。
答案　9.D　10.C　11.A
解析 　第9题， “下沉市场”腹地的居民有消费高档次商品和服务的意愿，但与一、二线城市居民相比，“下沉市场”腹地居民总体收入偏低，追求性价比高的商品与服务，对价格较敏感，故D正确。第10题， 由题可知，“下沉市场”的消费群体占据全国人口的七成左右，潜力巨大，大型商超“下沉”是为了开拓广阔市场，C正确。 第11题，“下沉市场”与一、二线城市市场相比，物流配送体系不够完善，商品质量更容易受到忽视，故①②正确，选A。
答案　12.D　13.D
解析　第12题，结合材料可知，星巴克零售店多分布于区域商业中心、特色旅游景点、交通枢纽等区域，这些区域人流量大，人们的消费能力较强，故其门店布局主要考虑当地的消费水平及人们的消费能力。故选D。第13题，利用手机软件了解星巴克门店分布状况，主要运用数字地图的搜索、筛选等功能，需要利用地理信息系统。故选D。
答案　14.B　15.C
解析　第14题，“均分布于城市中心”过于绝对，A错；咖啡店有其服务范围，一般会相对分散，往往与其他服务业形成集聚，共享客源市场，B对；高速公路沿线人流停留时间较短，不适宜咖啡店布局，C错；中心商务区地价昂贵，租金较高，且目前交通网络较发达，其对咖啡店选址制约性较小，D错。第15题，交通、市场对现代服务业的影响在增强；科技支撑现代服务业的运行；发达的交通使得距离的影响在减弱(如网络购物)。故选C。

16．答案　(1)纽约曼哈顿中心商务区交通便利，商务活动频繁，对办公场所需求大。
(2)创业成本相对较低；办公环境时尚，迎合年轻创业者的需求和喜好；便于交流与协作，资源共享；服务完善，提供创业活动所必需的材料、设备等。
解析　第(1)题，WeWork在纽约曼哈顿中心商务区选址的原因主要从交通和社会需求等方面分析。纽约曼哈顿中心商务区交通便利，商务活动频繁，对办公场所需求大。第(2)题，小型创业公司青睐“共享办公”的主要原因：创业环境成本相对较低；小型创业公司多为年轻创业者创办，“共享办公”环境时尚前卫，迎合年轻创业者的需求和喜好；便于交流与协作，资源共享；“共享办公”提供的服务完善，提供创业活动所必需的材料、设备等。
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